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Unternehmensprofil (2024) 

Überblick über Produkte und 

Dienstleistungen 

- Hardware: Geräte wie CellaVision DC-1, DM1200 und

DM9600 zur Automatisierung der Blutzelldifferenzierung.

- Software: Programme zur Unterstützung der Zellmorphologie,

wie Remote Review und Proficiency Software.

- Reagenzien: Verschiedene Reagenzien für verschiedene biolo-

gische Anwendungen.

- Workflow-Lösungen: Komplette Systeme zur Erstellung, Fär-

bung und Analyse von Blutausstrichen.

Marktführerschaft Weltmarktführer digitaler Mikroskopie in der Hämatologie 

Geschäftsmodell B2B 

Umsatz und Entwicklung (2024) 66,55 Mio. Euro (+6,8 %) 

Umsatzanteile pro Geschäftsbe-

reich 

Instruments 56 % 

Reagents 20 % (+1 %) 

Software & other 24 % (-1 %) 

Unternehmenssitz Lund, Schweden 

Länder/Regionen der Unterneh-

mensaktivität 

Americas 37 % (-9 %) 

EMEA 46 % (+5 %) 

APAC 17 % (+4 %) 

Anzahl Mitarbeitende (2024)1 236 

Eigentümerstruktur 

100 % Streubesitz 

Die 10 größten Shareholder machen 65,18 % der Aktien aus. 

Gründungsjahr 1994 (Vorläufer 1916) 

Zusammenfassung der wichtigsten Stärken, Schwächen und Risiken 

Ökonomie 
Bewer-
tung 

 Starke, eigenkapitalfinanzierte Bilanz ohne Liquiditäts- 
oder Refinanzierungsrisiken sowie sehr gute Ertrags-
entwicklung

 Dominante Marktposition im Bereich der digitalen Bild-
verarbeitung in der Hämatologie und robuste Wachs-
tumsstrategie mit starker Forschung und Entwicklung
(F&E-Quote von 21 % und 46 % der Mitarbeitenden im 

19,39 /20 

1 Im gesamten Dokument wird bei Personenbezeichnungen und personenbezogenen Hauptwörtern eine gendergerechte Sprache 

angewandt. Sind Institutionen oder Unternehmen gemeint, wird lediglich das entsprechende grammatische Geschlecht verwendet. 
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Bereich F&E) sowie strategischen Akquisitionen und 
Partnerschaften 

 Wertangebot für die Kunden liegt in der Verbesserung 
der Effizienz und Genauigkeit der Blutuntersuchungen.

↯ Abhängigkeit von Lieferanten, da die Effektivität und 
Qualität dieser Partner entscheidend für den gesamten 
Produktionsprozess sind. 

Ökologie 
Bewer-
tung 

 Der ökologische Produktimpact liegt vor allem in der 
Energieeffizienz der Geräte.

 Bisher wurden die Umweltauswirkungen nicht als we-
sentlich betrachtet, weshalb es keine ausführliche Be-
richterstattung, umfassenden Maßnahmen und Ziele 
gibt. 

9,78 /20 

Soziales 
Bewer-
tung 

 Sozialer Produktimpact umfasst die verbesserte Pati-
ent:innenendiagnostik, rationalisierte Arbeitsabläufe 
als Entlastung des Gesundheitspersonals und redu-
zierte Kosten im Gesundheitswesen.

 Auswirkungen der vorgelagerten Wertschöpfung könn-
ten mehr Berücksichtigung finden.

 Messbare Ziele bei der Arbeitgeberperformance feh-
len. 

13,33 /20 

Gesamtbewertung 
der Triple-
Bottom-Line 

Das Unternehmen weist eine starke ökonomische Nachhaltig-
keit mit hohem Zukunftspotenzial auf. Im ökologischen Bereich 
bestehen hingegen deutliche Entwicklungsmöglichkeiten: Bisher 
fehlt es an einer systematischen Nachhaltigkeitsstrategie mit 
klar definierten Maßnahmen, Zielen und Kennzahlen. Hier ist 
eine strukturelle und inhaltliche Weiterentwicklung erforder-
lich. 
Im sozialen Bereich zeigt sich ein positiver Produktimpact sowie 
eine solide Arbeitgeberperformance. Die Transparenz in der Be-
richterstattung kann verbessert werden. Zudem sollten Stake-
holder entlang der vor- und nachgelagerten Wertschöpfungs-
kette stärker einbezogen werden, um soziale Verantwortung 
ganzheitlicher wahrzunehmen. 

35 / 60 

Governance 

Größtenteils erwartungsgemäße Governance mit Verbesse-
rungspotenzialen und geringen Bedenken in den Bereichen 
Nachhaltigkeitsstrategie, Nachhaltigkeitszielsetzung, Vorstand 
und Aufsichtsrat sowie Nachhaltigkeit in den Anreizsystemen.  

-8

Risiken 

Es bestehen gewisse Innovationsrisiken sowie regulatorische Ri-
siken, welche die Marktposition von CellaVision gefährden könn-
ten, wenn die Produktentwicklung dem Markt nicht voraus bleibt 
und regulatorische Rahmen zu Verzögerungen oder zusätzlichen 
kosten bei Produkteinführung führen.  

3 
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Top 3 SDGs (nach eingeschätztem Beitrag) 

SDG 3 – Gesundheit und Wohlergehen 
CellaVision trägt mit seinen automatisierten Blutanalyse-Systemen wesentlich zur Verbesserung me-
dizinischer Diagnostik bei. Die Technologien ermöglichen eine schnellere und präzisere Erkennung von 
Krankheiten und unterstützen dadurch eine frühzeitige Behandlung. 

SDG 12 – Verantwortungsvolle Konsum- und Produktionsmuster 
CellaVision fördert in geringem Maße einen nachhaltigen und ressourcenschonenden Betrieb durch 
den Einsatz digitaler Mikroskopie, was den Energieverbrauch sowie den Logistikaufwand reduziert. Zu-
dem setzt das Unternehmen teils umweltfreundlichere Reagenzien ein und unterstützt so einen um-
weltgerechten Umgang mit Chemikalien. 
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Unternehmensbewertung 

 

Befund Relev. Bew. Befund Relev. Bew. Befund Relev. Bew.

Finanz- und 
Vermögenslage

23 % +3
Vorgelagerte 
Wertschöpfungskette 

33 % -1
Vorgelagerte 
Wertschöpfungskette

27 % -1

Ertragslage 23 % +3
Impact innerhalb der 
Unternehmensgrenzen

13 % -2 Arbeitgeberperformance 33 % +1

Langfristige 
Marktattraktivität

18 % +2 Logistik 20 % +1 Produktimpact 33 % +3

Wertangebot - 
Nachhaltiger 

Wettbewerbsvorteil 

18 % +3 Productimpact 13 % +1
Kontakt mit der Gesellschaft 

und Engagement
7 % -1

Langfristige 
Marktposition

18 % +3 End-of-Life und Verwertung 20 % +1

Gesamtwertung 19,39 Gesamtwertung 9,78 Gesamtwertung 13,33

Befund Befund Skala 0-20

-2 3 Ökonomie

0 2 Ökologie 9,78

-2 0 Soziales 13,33

-2 Summe Potenziale 42,51

-2 Divergenzanpassung

0 Governancefaktor

0 Risikofaktor

0

-8 5 Nachhaltigkeitsklasse CRisikosumme

Risiken

Innovationsrisiko

Regulatorische Risiken

Governancesumme

Unternehmenskultur und -

verhalten (Business Conduct) 

Political CSR  

Eigentümerstruktur 

SozialesÖkologieÖkonomie

Punkte

19,39

Punkte

Governance Nachhaltigkeitsbewertung

35

Nachhaltigkeit in 

Unternehmensstrategie und 

Geschäftsmodell

37,64

0,95

0,97

Doppelte Wesentlichkeitsanalyse: 

Impact-, Chancen- und 

Risikomanagement

Unternehmensinstrumente für 

Nachhaltigkeit

Verantwortlichkeiten für 

Nachhaltigkeit

Nachhaltigkeit in Anreizsystemen

Marktrisiko

Nachhaltigkeitsleistung
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Unternehmensbeschreibung 

Geschäftsmodell 

CellaVision ist ein führendes Unternehmen im Bereich der digitalen Mikroskopielösungen für die Hämatologie. 
Das Unternehmen entwickelt und vertreibt automatisierte Systeme zur Analyse von Blutzellen, die herkömm-
liche manuelle Mikroskopie ersetzen und Laborabläufe effizienter gestalten. Durch die Digitalisierung und Au-
tomatisierung von Prozessen trägt CellaVision dazu bei, die diagnostische Genauigkeit in medizinischen Labo-
ren weltweit zu erhöhen. 

Branche 

CellaVision operiert in der Medizintechnikbranche mit einem speziellen Fokus auf Hämatologie und digitale 
Zellmorphologie. Das Unternehmen bietet Lösungen an, die es Laboren ermöglichen, Blut- und Körperflüssig-
keitsproben effizient zu analysieren und zu klassifizieren. 

Sustainable Hidden Champion 

CellaVision ist ein Hidden Champion: 

- Unbekanntheit durch B2B-Geschäftsmodell
- < 10 Mrd. EUR Umsatz
- Weltmarktführer bei digitaler Mikroskopie in der Hämatologie
- Stark in F&E

Als "Sustainable Hidden Champion" zeichnet sich CellaVision durch innovative Technologien aus, die den Ener-
gieverbrauch und den Bedarf an Verbrauchsmaterialien in Laboren reduzieren. Die digitalen Lösungen mini-
mieren den Einsatz von chemischen Reagenzien und Papier, was zu einer nachhaltigeren Laborumgebung bei-
trägt. Zudem fördert die Automatisierung die Langlebigkeit der Geräte und reduziert den Wartungsaufwand. 

Marktführerschaft 

CellaVision hat sich als globaler Marktführer im Bereich der digitalen Zellmorphologie etabliert. Durch konti-
nuierliche Innovation und strategische Partnerschaften, wie die langjährige Zusammenarbeit mit Sysmex, hat 
das Unternehmen seine Position gefestigt und setzt Industriestandards in der Hämatologie. Die Produkte von 
CellaVision sind in medizinischen Laboren weltweit im Einsatz und gelten als Referenz für digitale Blutzellana-
lyse. 

Produktportfolio 

Das Produktportfolio von CellaVision umfasst: 

• Instruments / Automatisierte digitale Bildgebungssysteme: Diese Systeme ersetzen die manuelle Mik-
roskopie und ermöglichen eine schnelle und präzise Analyse von Blutzellen.

• Softwarelösungen: Tools zur Datenverwaltung, Fernüberprüfung und Optimierung von Laborabläufen.

• Reagenzien: Durch die Akquisition von RAL Diagnostics im Jahr 2019 bietet CellaVision auch hochwer-
tige Färbereagenzien an, die für die Probenvorbereitung unerlässlich sind.

Schlüsselaktivitäten 

Zu den zentralen Aktivitäten von CellaVision zählen: 

• Forschung und Entwicklung (F&E): Ständige Weiterentwicklung von Technologien und Produkten, um
den sich wandelnden Anforderungen der Labormedizin gerecht zu werden.

• Produktion und Qualitätskontrolle: Sicherstellung der hohen Qualität und Zuverlässigkeit der ange-
botenen Systeme und Reagenzien.

• Vertrieb und Marketing: Globale Vermarktung der Produkte und Betreuung von Vertriebspartner:in-
nen sowie Endkund:innen.
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• Schulung und Support: Angebot von Trainingsprogrammen und technischem Sup-
port für Anwender:innen, um einen optimalen Einsatz der Produkte zu gewährleisten.

Outsourcing und externe Partnerschaften 

CellaVision verfolgt eine gezielte Outsourcing-Strategie, insbesondere in den Bereichen Fertigung und Logis-
tik. Die Produktion bestimmter Komponenten und Geräte erfolgt in Zusammenarbeit mit externen Partnern, 
um Kosten zu optimieren und von deren spezialisierter Expertise zu profitieren. Die Abteilung "Supply & Sour-
cing" ist verantwortlich für die Lieferkette und arbeitet kontinuierlich daran, Herstellungskosten zu senken und 
die Effizienz zu steigern. Durch die Auswahl geeigneter Partner und regelmäßige Verbesserungen wird ein 
möglichst niedriger Gesamtpreis angestrebt.  

Im Rahmen der globalen Expansion setzt CellaVision auf lokale Partnerschaften, um administrative Aufgaben 
und die Einhaltung gesetzlicher Vorschriften effizient zu gestalten. In bestimmten Märkten werden lokale 
Mit-arbeiter:innen über externe Dienstleister beschäftigt, die sich um vertragliche und rechtliche Details 
kümmern. Dieses Modell reduziert den administrativen Aufwand und die Kosten in den jeweiligen Regionen.  




